AriCad,

la SSII des Bureaux d'Etudes

ne heureuse rencontre et un tas
U d'idées, voila ce qui se dégage de

Gérard Derrey et Christian Perrouault !
C'était il y a plus de vingt ans. Tous deux
ingénieurs d'affaires dans un grand groupe,
ils décident un jour de prendre leur indépen-
dance et sautent le pas afin de créer AriCad,
la SSII des Bureaux d'Etudes. Apportant des
solutions techniques et modernes, AriCad est
devenue I'un des leaders sur le marché en
|le-de-France. « Dans les années 80, |'infor-
matique sur PC était encore a ses premiers
balbutiements, les systémes étaient lourds et
rigides. Il y avait donc des choses a faire, des
opportunités a saisir » nous explique Gérard
Derrey, Président Directeur Général de la
société,

Se munissant d'abord de logiciels de pointe
tels qu'AutoCAD?®, ils ont compris tout 'inté-
rét de devenir I'un des principaux revendeurs
de celui-ci en région parisienne. Aujourd'hui,
AriCad intervient & chaque étape de la vie de
ses clients. C'est en effet sa grande force.

Christian PERROUAULT et Gérard DERREY

Fournisseur de logiciels puis formateur et en-
fin prestataire de services, les solutions sont
adaptées au plus prés des besoins de leurs
clients. Christian Perrouault, Directeur Géné-
ral, reléve que « la vraie satisfaction tient au
fait de proposer une facon de travailler plus
efficace, automatisée et donc davantage
rentable ». Ce qui a permis a AriCad de sortir
son épingle du jeu depuis vingt ans est d'ap-
porter une réelle valeur ajoutée grace a la
diversité des compétences et des services
qu'elle propose. Pour preuve, le chiffre
d'affaires est constitué de 50% de ventes de
logiciels et 50% de prestations de services et
les perspectives de développement vont vers
davantage de services encore. AriCad touche
déja un trés large panel de professionnels :
dessinateurs indépendants, constructeurs,
bureaux d'études, groupes privés (Bouygues)
ou publics tels que La Poste ou la SNCF. I
ajoute qu' « Une partie de notre stratégie est
de séduire les grands comptes qui sont trés
friands de ce genre de technologies ».

Autodesk

Leur secret ? Observer le marché outre-
Atlantique grace notamment a |'éditeur
ameéricain des logiciels Autodesk® qui a
toujours une longueur d'avance, ce qui
permet d'anticiper sur le territoire francais et
d'étre présent quand les demandes émer-
gent. Leur volonté d'évolution s'oriente vers
I'animation numérique, véritable outil d'aide
a la vente. Comme le rappelle le dirigeant :
« Les demandes sont trés différentes mais le
fond reste le méme. Il s'agit de concevoir un
plan de facon automatique a partir d'un jeu
de données, en vue de la construction ou la
fabrication ». A 'aide de ces images, montrer
le fonctionnement d'une machine ou visiter
un batiment est un jeu d'enfant.

Cette année encore, AriCad souhaite
atteindre une croissance de 30%. Pour y
parvenir, Gérard Derrey et Christian
Perrouault gardent en téte leurs maitres
mots : indépendance, valeur ajoutée et satis-
faction client !
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